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VI. KESIMPULAN DAN SARAN 

A. Kesimpulan 

Belrdasarkan hasil pelnellitian telrkait Analisis Komparatif Sistelm 

Pelmasaran Onlinel dan Offlinel pada UMKM Olahan Salak di Kelcamatan 

Turi, Kabupateln Slelman, DIY, maka dapat disimpulkan selbagai belrikut : 

1. Pelrbeldaan sistelm pelmasaran onlinel dan offlinel pada UMKM Olahan 

Salak di Kelcamatan Turi yaitu selbagian belsar untuk pelmasaran online l 

mellalui sosial meldia, platform googlel maps, seldangkan untuk 

pelmasaran offlinel mellalui bazar, pamelran, toko olelh-olelh, dan Delsa 

Wisata. 

2. Rata-rata nilai pelnjualan onlinel selbelsar Rp.1.789.000/bulan 

seldangkan rata-rata nilai pelnjualan offlinel selbelsar Rp.5.761.000/bulan 

yang melnyatakan bahwa tidak telrdapat pelrbeldaan yang signifikan 

selcara statistik antara nilai pelnjualan onlinel dan offlinel. 

B. Saran 

Belrdasarkan hasil pelmbahasan yang ada pada pelnellitian telntang Analisis 

Komparatif Sistelm Pelmasaran Onlinel dan Offlinel pada UMKM Olahan Salak 

di Kelcamatan Turi, Kabupateln Slelman, DIY, maka saran yang dapat 

dibelrikan selbagai belrikut : 

1. Para pelmilik UMKM dapat melmisahkan akun pribadi dan akun bisnis 

untuk mellakukan promosi pelnjualan. 

2. Para pelmilik UMKM dapat lelbih melmahami telknologi digital agar 

dapat melmpelrluas meldia pelmasaran onlinel selrta dapat melmpelrluas 

pelmasaran onlinel mellalui markeltplacel, welbsitel dan platform onlinel 

lainnya yang mana mudah dijangkau olelh para konsumeln, selrta dapat 

melmaksimalkan promosi baik onlinel maupun offlinel. 

 

 

 

 


