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LAMPIRAN 

 

KUESIONER PENELITIAN ANALISIS PELUANG USAHA PRODUK 

BERBASIS SABUT KELAPA DI KABUPATEN INDRAGIRI HILIR 

FAKULTAS PERTANIAN 

INTITUT PERTANIAN STIPER YOGYAKARTA 

Kepada Yth, 

Bapak/Ibu/Saudara/i 

Dengan Hormat 

Perkenalkan saya M. Hiqal Muharza mahasiswa program studi Agribisnis 

angkatan 2020 Institut Pertanian STIPER Yogyakarta. Pada kesempatan kali ini 

saya meminta kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/i untuk mengisi kuesioner penelitian 

tugas akhir saya dengan judul “Analisis Peluang Usaha Produk Berbasis Sabut 

Kelapa di Kabupaten Indragiri Hilir”. 

Saya memahami waktu Bapak/Ibu/Saudara/i sangat berharga dan terbatas, 

namun saya sangat berharap kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/i untuk bisa membantu 

tugas akhir penelitian saya ini dengan mengisi kuesioner secara lengkap yang sudah 

terlampir. 

Akhir kata, saya mengucapkan terima kasih yang sebesar-besarnya kepada 

Bapak/Ibu/Saudara/i yang telah bersedia meluangkan waktunya untuk membantu 

tugas akhir dari penelitian saya dengan cara mengisi kuesioner yang telah saya 

berikan. 

Hormat Saya 
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KUESIONER 

Analisis Peluang Usaha Produk Berbasis Sabut Kelapa di Kecamatan 

Tembilahan 

 

Data Pribadi 
 

Nama Informan : 

Tempat/Tgl lahir : 

Jenis Kelamin : Laki-Laki/Perempuan 

Alamat Lengkap : 

Agama : 

Umur : 

Pendidikan : SD/SMP/SMA/D1/D2/D3/S1/S2/S4 

Status Perkawinan : Kawin/Belum Kawin 

Jumlah Anggota Keluarga : 

Pekerjaan : 

Pendapatan : 

No. Hp : 

Profil Usaha 

Nama Usaha : 

Tahun Berdiri Usaha : 

Umur Usaha : 

Jenis Usaha : Pribadi/Kelompok 

Status Kepemilikan Usaha : Berbadan hukum/Belum berbadan hukum 

Jumlah Tenaga Kerja : 

Laba dalam 1 kali produksi : 
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Daftar Pertanyaaan Wawancara 

 

I. Faktor Internal 

 

A. Kepribadian Pengusaha 

1. Apakah Alasan Bapak/Ibu Memilih Menjalankan Usaha Ini ? 

a. Pribadi.…………………………………………………………... 

b. Ekonomi.………………………………………………………… 

c. Sosial ekonomi. …………………………………………………. 

2. Dari mana Bapak/Ibu terinspirasi melakukan usaha ini ? 

a. Pribadi.…………………………………………………………… 

b. Lingkungan.……………………………………………………… 

c. Internet/Media sosial. ……………………………………………. 

3. Apakah Bapak/Ibu yakin bahwa usaha yang di dirikan dapat 

berkembang dengan baik ? 

a. Yakin.…………………………………………………………… 

b. Tidak.…………………………………………………………… 

4. Suka duka apa saja yang pernah bapak/ibu rasakan selama 

menjalankan usaha ? 

a. Suka.………………………………………………………………. 

b. Duka.……………………………………………………………… 

5. Bagaimana bapak/ibu menyikapi diri apabila selama berusaha 

mengalami suka ? 

a. Biasa saja. ……………………………………………………….. 

b. Berorientasi pada tugas dan hasil. ………………………………. 

6. Bagaimana bapak/ibu menyikapi diri apabila selama berusaha 

mengalami duka ? 

a. Percaya diri. ……………………………………………………… 

b. Berani ambil risiko. ……………………………………………… 

c. Berorientasi pada tugas dan hasil. ……………………………….. 
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B. Status Kepemilikan Usaha 

1. Apa bentuk usaha milik bapak/ibu ? 

a. Pribadi.……………………………………………………………. 

b. Kelompok.………………………………………………………… 

2. Apakah usaha milik bapak/ibu sudah berbadan hukum/legal ? 

a. Sudah berbadan hukum. …………………………………………. 

b. Belum berbadan hukum. ………………………………………… 

C. Modal Usaha 

1. Dari manakah modal awal usaha bapak/ibu ? 

a. Pribadi.…………………………………………………………… 

b. Pinjaman.………………………………………………………… 

2. Jika berasal dari pinjaman, apakah mudah dalam memperoleh modal 

usaha dan bagaimana cara memperoleh modal usaha tersebut ? 

a. Rentenir.…………………………………………………………. 

b. Koperasi.…………………………………………………………. 

c. Bank.……………………………………………………………... 

3. Berapakah modal awal bapak/ibu dalam membuka usaha ? 

a. < Rp. 50.000.000. ………………………………………………. 

b. Rp. 50.000.000 – Rp. 500.000.000. ……………………………. 

c. > Rp. 500.000.000. ……………………………………………… 

4. Bagaimana cara bapak/ibu mengelola modal usaha di awal 

melakukan usaha ? 

Jawaban:.……………………………………………………………… 

………………………………………………………………………… 

D. Pengadaan Bahan Baku 

1. Darimana bahan baku usaha bapak/ibu berasal ? 

a. Lahan pribadi. …………………………………………………… 

b. Petani ……………………………………………………………. 

c. Mitra …………………………………………………………….. 

2. Bagaimana kriteria bahan baku yang bapak/ibu gunakan ? 

a. Umum.. …………………………………………………………… 

b. Khusus. …………………………………………………………… 
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3. Apakah bahan baku bersifat kontinuitas ? 

a. Iya. ……………………………………………………………… 

b. Tidak. …………………………………………………………… 

4. Berapa banyak proses pengadaan bahan baku yang dilakukan dalam 1 

kurun waktu tertentu di usaha bapak/ibu ? 

a. Harian. ………………………………………………………….. 

b. Mingguan. ……………………………………………………… 

c. Bulanan. ………………………………………………………… 

4. Berapakah harga serta kebutuhan bahan baku di usaha bapak/ibu ? 

Jawaban:……………………………………………………………… 

……………………………………………………………………….. 

5. Bagaimana cara bapak/ibu mengatur kebutuhan bahan baku usaha ? 

Jawaban:……………………………………………………………… 

…………..…………………………………………………………… 

E. Tenaga Kerja 

1. Berapakah jumlah pekerja di usaha bapak/ibu ? 

Jawaban:……………………………………………………………… 

2. Darimanakah pekerja yang bekerja di usaha bapak/ibu berasal ? 

a. Keluarga.………………………………………………………… 

b. Non keluarga…………………………………………………….. 

3. Bagaimana sistem kerja yang diterapkan di usaha bapak/ibu ? 

a. Harian. …………………………………………………………… 

b. Borongan. ……………………………………………………….. 

F. Proses Pengolahan 

1. Berapa banyak produksi yang dilakukan dalam 1 kurun waktu 

tertentu di usaha bapak/ibu ? 

a. Harian. …………………………………………………………… 

b. Mingguan. ……………………………………………………….. 

c. Bulanan. …………………………………………………………. 
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2. Berapa banyak hasil produksi usaha bapak/ibu dalam 1 kali proses 

produksi ? 

Jawaban:……………………………………………………………… 

………………………………………………………………………... 

3. Bagaimana proses dan sistem pengolahan olahan sabut kelapa di 

usaha bapak/ibu ? 

Jawaban:……………………………………………………………… 

………………………………………………………………………... 

4. Jika tidak masa produksi/bahan baku tidak tersedia, apa yang 

usaha bapak/ibu lakukan ? 

a. Tidak berproduksi. ………………………………………………. 

b. Berproduksi. …………………………………………………… 

G. Pemasaran 

1. Bagaimana cara bapak/ibu memasarkan produk usaha sendiri ? 

a. Mandiri…………………………………………………………… 

b. Mitra……………………………………………………………… 

2. Bagaimana cara bapak/ibu mempromosikan produk usaha sendiri ? 

a. Konvensional. …………………………………………………… 

b. Media sosial ……………………………………………………... 

3. Berapakah jumlah pemasaran produk yang dilakukan dalam 1 kurun 

waktu tertentu ? 

a. Harian……………………………………………………………. 

b. Mingguan………………………………………………………… 

c. Bulanan…………………………………………………………… 

4. Bagaimana cara bapak/ibu melakukan penentuan harga jual produk ? 

a. Berdasarkan biaya produksi……………………………………… 

b. Mengikuti harga pasar……………………………………………. 

5. Dimana sajakah produk bapak/ibu terjual/dipasarkan ? 

Jawaban:……………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………
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II. Faktor Eksternal 

i. Peluang 

A. Ketersediaan Pasar 

1. Bagaimana prospek pasar dari produk hasil olahan usaha bapak/ibu ? 

a. Tinggi …………………………………………………………… 

b. Rendah ………………………………………………………….. 

2. Apa saja pasar yang dapat menampung produk hasil olahan usaha 

bapak/ibu ? 

Jawaban:……………………………………………………………… 

………………………………………………………………………… 

3. Bagaimana image masyarakat tentang produk hasil olahan sabut 

kelapa usaha bapak/ibu ? 

Jawaban:……………………………………………………………… 

………………………………………………………………………… 

B. Permintaan Barang yang Tinggi 

1. Apakah pernah terjadi permintaan barang yang tinggi terhadap hasil 

olahan usaha bapak/ibu ? 

Jawaban:……………………………………………………………… 

………………………………………………………………………… 

2. Pada saat apa dan mengapa permintaan produk hasil olahan 

usaha bapak/ibu mengalami peningkatan ? 

Jawaban:……………………………………………………………… 

………………………………………………………………………… 

C. Harga Produk yang Tinggi 

1. Apakah pernah terjadi harga jual produk yang tinggi terhadap hasil 

olahan usaha bapak/ibu ? 

Jawaban:……………………………………………………………… 

………………………………………………………………………… 

2. Pada saat apa dan mengapa harga jual produk hasil olahan usaha 

bapak/ibu mengalami peningkatan/tinggi ? 

Jawaban:……………………………………………………………… 

………………………………………………………………………… 
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D. Mitra 

1. Apakah pada usaha bapak/ibu melakukan sebuah mitra ? 

a. Ada……………………………………………………………… 

b. Tidak ada……………………………………………………….. 

2. Jika ada sebuah mitra, dalam hal apa saja bapak/ibu melakukan mitra 

? 

a. Bahan baku……………………………………………………… 

b. Pasar/pemasaran………………………………………………… 

3. Mengapa bapak/ibu melakukan mitra pada usaha sendiri ? 

Jawaban………………………………………………………………. 

………………………………………………………………………… 

ii. Ancaman 

A. Produk Sejenis 

1. Apakah terdapat produk sejenis/sama dengan produk olahan usaha 

bapak/ibu ? 

a. Ada. ……………………………………………………………… 

b. Tidak ada ………………………………………………………… 

2. Apakah terdapat perbedaan dalam produk sejenis olahan usaha 

bapak/ibu terhadap produk sejenis lainnya ? 

a. Kelebihan...……………………………………………………… 

b. Kekurangan……………………………………………………… 

3. Jika ada, mengapa banyak terdapat produk sejenis dengan usaha 

bapak/ibu ? 

Jawaban:……………………………………………………………… 

………………………………………………………………………… 

 

B. Harga Berfluktuatif 

1. Berapakah harga jual produk tertinggi dan terendah yang pernah 

bapak/ibu alami ? 

a. Tertinggi terjadi pada saat apa………………………………......... 

b. Terendah terjadi pada saat apa…………………………………… 
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2. Apakaha usaha bapak/ibu sering mengalami harga yang berubah- 

ubah ? 

Jawaban:………………………………………………………………. 

………………………………………………………………………… 

3. Apa yang menyebabkan harga jual produk berubah-ubah ? 

a. Banyaknya jumlah barang beredar………………………………... 

b. Sedikitnya jumlah barang beredar………………………………… 

4. Bagaimana cara/strategi bapak/ibu dalam menghadapi harga yang 

berfluktuatif ? 

Jawaban:…………………………………………………………… 

……………………………………………………………………… 

 

 

C. Banyaknya Persaingan 

1. Apakah terdapat usaha sejenis disekitar lingkungan usaha bapak/ibu ? 

a. Ada ……………………………………………………………… 

b. Tidak ada………………………………………………………… 

2. Apakah bapak/ibu merasakan persaingan dalam menjalankan usaha ? 

a. Ada……………………………………………………………… 

b. Tidak ada………………………………………………………… 

3. Apakah dengan adanya usaha sejenis dapat menjadi ancaman bagi 

kelangsungan usaha bapak/ibu ? 

Jawaban:…………………………………………………………….. 

a. Ancaman ketersediaan bahan baku……………………………… 

b. Ancaman terhadap kualitas produk……………………………… 

c. Ancaman ketersediaan pasar…………………………………….. 

 

D. Harga Yang Diatur Pasar 

1. Dalam usaha olahan sabut kelapa bapak/ibu, harga jual diatur oleh 

siapa ? 

a. Pribadi usaha…………………………………………………….. 

b. Pasar……………………………………………………………… 

 

 

 

2. Jika diatur oleh pasar, bagaimana tanggapan bapak/ibu tentang 
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harga jual yang diatur oleh pasar ? 

Jawaban:……………………………………………………………… 

………………………………………………………………………… 

3. Apakah ada pengaruh secara signifikan terhadap kelangsungan 

usaha bapak/ibu apabila harga diatur oleh pasar ? 

Jawaban………………………………………………………………. 

………………………………………………………………………… 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 1 Tabulasi Karateristik Pengusaha Sabut Kelapa 
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Karateristik Waroeng 

Saboet KSM 

Karya 

Family 

Saboet Yaya Kriya Bam 

Umur 36 46 31 38 

Pendidikan SMA SD SMA SMP 

Status 

Pekerjaan 

Utama Sampingan Sampingan Sampingan 

Pekerjaan 

Utama 

- Toko 

Kelontong 

Toko 

Kelontong 

Serabutan 
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Lampiran 2 Tabulasi Profil Usaha UMKM Sabut Kelapa 
 

Profil Usaha Waroeng 

Saboet KSM 

Karya 

Family 

Saboet 

Yaya 

Kriya Bam 

Status Usaha Pribadi Pribadi Pribadi Pribadi 

Modal Usaha 

(Rp. 000) 

70.000 25.000 20.000 15.000 

Jumlah 

Tenaga Kerja 

(orang) 

4 2 1 4 

Pengadaan 

Bahan Baku 

Mitra Mitra Mitra Mitra 

Kebutuhan 

Bahan Baku 

(Kg/Hari) 

85 25 20 45 

Proses 

Produksi 

Peralatan 

Produksi 

(Mesin) 

Peralatan 

Produksi 

Peralatan 

Produksi 

Peralatan 

Produksi 

Jumlah Hasil 

Produksi 

(Kg/Hari) 

54 16 12,5 28 

Metode 

Pemasaran 

Mandiri dan 

Mitra 

Mandiri dan 

Mitra 

Mitra Mandiri dan 

Mitra 

Volume 

Penjualan 

(Kg/Hari) 

54 16 12,5 28 
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Lampiran 3 Tabulasi Hasil Analisis R/C Ratio 
 

Analisis R/C 

Ratio 

Waroeng 

Saboet 

KSM 

Karya 

Family 

Saboet 

Yaya 

Kriya Bam 

Penerimaan 

Usaha per 

Hari 

1.960.000 480.000 405.000 625.000 

Total Biaya 

Per Hari 

740.644 228.354 165.814 378.741 

Keuntungan 

per Hari 

1.219.356 251.646 239.186 246.259 

Analisis R/C 2,64 2,17 2,44 1,65 
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Lampiran Dokumentasi 

 

 

 

 

 

 

 


